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الكلمة المفتاحية: تصميم متجر الكتروني للبيع بالعمولة
الرابط الدائم: Designing online store for commission sale
تصميم متجر الكتروني للبيع بالعمولة.. احصل عليه من أفضل 5 مكاتب
هل تسأل عن تصميم متجر الكتروني للبيع بالعمولة ؟ ها هم أفضل الخبراء الذين يحققون لك كل مقاصدك في تصميم متجر الكتروني للبيع بالعمولة، فبادر بالاتصال الآن! ومنهم..
اتجه الكثيرون من التجار إلى البحث عن تصميم متجر الكتروني للبيع بالعمولة توفيرًا للوقت والجهد، كما أن أعداد المصممين في هذه الفترة بعد جائحة كورونا زادات بشكل كبير، فما أسهل أن يعرض المصمم عن موقع بمزاياه المختلفة ويختاره المشتري وفقًا لحاجته، ومع منصة مدينة الرياض ستعرف كل التفاصيل.
متجر الكتروني للبيع بالعمولة
يعد Drop Shipping نموذجًا تجاريًا شائعًا للغاية لرواد الأعمال الجدد، وخاصة من الجيل Zers وجيل الألفية، نظرًا لمهارات التسويق عبر الإنترنت التي تفوق بكثير القدرة المالية، نظرًا لأنك لست بحاجة إلى تخزين العناصر التي تبيعها أو التعامل معها، فمن الممكن أن تبدأ نشاطًا تجاريًا للشحن السريع بأموال محدودة.
يقوم موقع التجارة الإلكترونية الذي يدير نموذج الشحن السريع  مثل البيع بالعمولة سوق كوم بشراء العناصر التي يبيعها من مورد أو جهة تصنيع خارجية، والتي تقوم بعد ذلك بتنفيذ الطلب، لا يؤدي هذا إلى خفض التكاليف التشغيلية فحسب، بل إنه يوفر أيضًا وقتك لتركيز كل جهودك على اكتساب العملاء.
إذا كنت مستعدًا لبدء عمل تجاري يمكنه التنافس مع عمالقة البيع بالتجزئة، والقيام بذلك بميزانية محدودة، فاتبع الخطوات الست أدناه، بينما لا يتطلب الأمر الكثير من أموال بدء التشغيل لإطلاق مشروع Drop Shipping، إلا أنه سيتطلب قدرًا هائلاً من العمل الشاق.
1. حدد مكانة
يجب أن يكون المكان الذي تختاره يركز على الليزر وأن يكون شيئًا تهتم به حقًا، سيكون من الصعب تسويق مجموعة المنتجات غير المركزة، إذا لم تكن شغوفًا بالمكانة التي تختارها، فستكون أكثر عرضة للإحباط، لأن الأمر يتطلب الكثير من العمل لتوسيع نطاق أعمال الشحن السريع بنجاح، فيما يلي بعض النقاط التي يجب مراعاتها عند اختيار تخصصك:
· ابحث عن أرباح مغرية
 عندما تقوم بتشغيل نموذج أعمال Drop Shipping مثل البيع بالعمولة جوميا ، فإن تركيزك ينصب على التسويق واكتساب العملاء، وبالتالي فإن حجم العمل المطلوب لبيع عنصر بقيمة 20 دولارًا هو في الأساس نفس الشيء الذي سيكون عليه بيع عنصر بقيمة 1500 دولار، حدد مكانة ذات منتجات ذات أسعار أعلى.
· تكاليف الشحن المنخفضة مهمة جدا
 على الرغم من أن المورد أو الشركة المصنعة الخاصة بك سوف تتعامل مع الشحن، إذا كانت التكلفة مرتفعة للغاية، فستكون بمثابة طارد للعملاء، ابحث عن شيء غير مكلف للشحن، حيث يمنحك هذا أيضًا خيار تقديم الشحن المجاني لعملائك واستيعاب هذه التكلفة كمصروفات تجارية من أجل جذب المزيد من المبيعات.
تأكد من أن منتجك يجذب المشترين من خلال الدخل المتاح، عندما تركز على زيادة حركة المرور إلى موقع الويب الخاص بك، فأنت تريد تجربة أعلى معدل تحويل ممكن لأن معظم الزوار لن يعودوا أبدًا، يجب أن تؤدي المنتجات التي تبيعها إلى عمليات شراء دافعة وتجذب أولئك الذين لديهم القدرة المالية لإجراء عملية شراء على الفور.
· تأكد من أن الناس يبحثون بنشاط عن منتجك
 استخدم مخطط الكلمات الرئيسية والاتجاهات في Google للتحقق من بعض مصطلحات البحث الشائعة المتعلقة بمكانتك المحتملة، إذا لم يكن هناك من يبحث عما تنوي بيعه، فأنت ميت في الماء حتى قبل أن تبدأ.
· أنشئ علامتك التجارية الخاصة مثل 
سيكون لأعمالك في البيع بالعمولة متجر الكتروني قيمة أكبر إذا كان بإمكانك تغيير العلامة التجارية لأي شيء تبيعه وتمريره على أنه خاص بك، ابحث عن منتج أو خط يمكنك بيعه كعلامة تجارية خاصة بك مع تغليف وعلامة تجارية مخصصة.
بيع شيء غير متوفر محليًا، اختر شيئًا لا يمكن لعميلك العثور عليه في الشارع، بهذه الطريقة، تصبح أكثر جاذبية للعميل المحتمل.
2. إجراء بحث عن المنافسة
تذكر أنك ستتنافس مع عمليات الشحن السريع الأخرى بالإضافة إلى عمالقة البيع بالتجزئة مثل Walmart و Amazon، هذا هو المكان الذي يخطئ فيه الكثير من الشاحنين المحتملين، لأنهم يبحثون عن منتج ليس لديه منافسة قليلة أو معدومة، هذه علامة على عدم وجود طلب على هذا المنتج بعينه.
هناك العديد من الأسباب التي تجعل المنتج ليس لديه الكثير من المنافسة، بما في ذلك ارتفاع تكاليف الشحن، وقضايا المورد والتصنيع أو هوامش ربح ضعيفة، ابحث عن المنتجات ذات المنافسة، فهي علامة على وجود طلب مرتفع وأن نموذج العمل مستدام.
3. تأمين مورد
يمكن أن تؤدي الشراكة مع المورد الخطأ إلى تدمير عملك، لذلك من المهم أن تعرف كيفية البيع بالعمولة وألا تتعجل في هذه الخطوة، إجراء العناية الواجبة المناسبة، يقع معظم موردي Drop Shipping في الخارج، مما يجعل الاتصال مهمًا للغاية، سواء من حيث سرعة الاستجابة والقدرة على فهم بعضهم البعض، إذا لم تكن واثقًا بنسبة 100 في المائة في قدرات الاتصال لمورد محتمل، فانتقل واستمر في البحث.
أصبحت Alibaba واحدة من أكبر الموارد عبر الإنترنت لتحديد المصنعين والموردين المحتملين والتواصل معهم، تأكد من طرح الكثير من الأسئلة ومعرفة قدراتهم الإنتاجية في حالة نمو عملك بشكل كبير، تريد أن تكون على يقين من أن لديهم القدرة على التوسع معك.
حاول أن تتعلم من رواد الأعمال الآخرين الذين ساروا في هذا الطريق في الماضي، هناك الكثير من مصادر المعلومات المتاحة، من مدونات الأعمال والتكنولوجيا إلى هذا subreddit حول انخفاض الشحن، إنه موضوع شائع يمكن أن يساعدك في تجنب أخطاء الموردين المكلفة.
4. بناء موقع التجارة الإلكترونية الخاص بك
أسرع طريقة لإطلاق موقع البيع بالعمولة (متجر إلكتروني) يدعم نموذج أعمال الشحن السريع هي استخدام منصة تجارة إلكترونية بسيطة مثل Shopify، لست بحاجة إلى خلفية تقنية لبدء العمل، ولديه الكثير من التطبيقات للمساعدة في زيادة المبيعات. 
حتى إذا كانت لديك ميزانية كبيرة تسمح لك بتوظيف شركة تصميم وتطوير الويب لإنشاء حل مخصص، فمن الأفضل استخدام أحد خيارات التوصيل والتشغيل، خاصة في البداية، بمجرد أن يتم تأسيسك وتدخل العائدات، يمكنك بعد ذلك استكشاف تخصيصات إضافية لموقع الويب.
5. إنشاء خطة اكتساب العملاء
يعد امتلاك منتج وموقع ويب رائعين أمرًا رائعًا، ولكن بدون رغبة العملاء في الشراء، فليس لديك نشاط تجاري، هناك عدة طرق لجذب العملاء المحتملين، ولكن الخيار الأكثر فاعلية هو بدء حملة إعلانية على Facebook.
يتيح لك ذلك تحقيق مبيعات وإيرادات من البداية، مما قد يساهم في التوسع السريع، يسمح لك Facebook بوضع عرضك مباشرة أمام جمهور مستهدف للغاية، يمنحك هذا القدرة على التنافس مع أكبر العلامات التجارية وتجار التجزئة على الفور.
عليك أيضًا التفكير على المدى الطويل، لذا يجب أن يكون التركيز على تحسين محرك البحث لـ متجر بيع بالعمولة  والتسويق عبر البريد الإلكتروني، اجمع رسائل البريد الإلكتروني من البداية وقم بإعداد تسلسلات بريد إلكتروني آلية تقدم خصومات وعروضًا خاصة، إنها طريقة سهلة للاستفادة من قاعدة عملائك الحاليين وتحقيق أرباح بدون نفقات إعلانية وتسويقية إضافية.
6. تحليل وتحسين
تحتاج إلى تتبع جميع البيانات والمقاييس المتاحة لتنمية عملك، يتضمن ذلك حركة مرور Google Analytics وبيانات بكسل تحويل Facebook، إذا كانت هذه هي القناة الرئيسية لاكتساب العملاء، عندما تكون قادرًا على تتبع كل تحويل - لمعرفة من أين نشأ العميل والمسار الذي سلكه على موقع الويب الخاص بك والذي أدى في النهاية إلى البيع - فإنه يمكّنك من توسيع نطاق ما ينجح والقضاء على ما لا يصلح.

لن يكون لديك أبدًا حل إعلاني أو تسويقي ثابت ونسيانه، أنت بحاجة إلى اختبار الفرص الجديدة باستمرار وتحسين الحملات الحالية، مما يتيح لك معرفة وقت تحسين الإنفاق على الحملة أو تغييره.
أفضل شركة لعمل متجر الكتروني
كثيرة هي الشركات التي يمكنها بتوفير خدمات تصميم متجر الكتروني للبيع بالعمولة على أعلى مستوى من الجودة والحرفة والشكل وسرعة الأداء بدون مشاكل تقنية، ومن أشهر تلك الشركات:
1. كرافتون
وهي عبارة عن دار برمجة برمجيات مدفوعة بتجربة المستخدم تهدف إلى تقديم مواقع ويب وتطبيقات ويب سهلة الاستخدام، لقد خبروا في إنشاء مواقع ويب فنية وجذابة وسهلة الاستخدام للعملاء الدوليين.
2. Magneto IT Solutions
Magneto هي واحدة من الشركات الرائدة بين منافسيها في توفير حلول تطوير الويب مع نطاق واسع من الخدمات مثل تطوير PHP وتطوير Laravel و Yii و Angular JS وتطوير WordPress وغيرها الكثير وتقدم نموذج خطة تسويق الكتروني جاهز
3. دازليتيك
المكون الرئيسي للتطوير هو مسؤولية قوية تجاه السوق العالمية، أنها توفر تحسين البرمجيات وخدمات ضمان الجودة المنظمة حيث تتطور الفرص والاهتمامات الدولية.
كيفية عمل متجر إلكتروني لتسويق المنتجات بالعمولة على موقع أمازون
4. Dot Connect "Web Solution"
إنها واحدة من الشركات الرائدة في مجال تصميم مواقع الويب، حيث توفر حلول ويب كاملة بما في ذلك كتابة نصوص المحتوى وتصميم الرسومات وبرمجة الويب و دراسة جدوى مشروع متجر الكتروني إنهم يخططون ويصممون مواقع ويب سريعة الاستجابة، تعمل تلقائيًا على ترقية شاشات العرض على الهواتف الذكية مما يجعلها جذابة وسهلة الاستخدام كمحترفة كما تبدو على أجهزة الكمبيوتر المكتبية والمحمولة.
5. Eazy IT
توفر وكالة تصميم مواقع الويب الإبداعية تصميم وتطوير موقع ويب لتلبية احتياجات متطلبات العمل، إنهم يخططون ويطورون ويقدمون حلول تكنولوجيا المعلومات التي يمكن أن توسع المبيعات والتفاعل مع العملاء بالإضافة إلى الوعي بالعلامة التجارية للأعمال.
افضل مواقع البيع بالعمولة
يقوم المصنعون بشحن المنتجات مباشرة إلى عميلك من أجلك، يمكنك الحصول على كل الاتجاه الصعودي دون أي من متاعب التجارة الإلكترونية.
في هذا الدليل، أقوم بإدراج ومراجعة أفضل شركات دروبشيبر لمساعدتك على البدء.
1. Modalyst
يقوم Modalyst بأتمتة أعمال دروبشيبينغ الخاصة بك بسلاسة، إنهم يربطونك بالموردين لتزويد عملائك بالمنتجات التي يحتاجونها، كما أنها تفتخر بمجموعة هائلة من المنتجات بما في ذلك الملابس والمجوهرات والإكسسوارات والمزيد.
Modalyst مركزي أيضًا - مما يجعله سهل الاستخدام للغاية، ستتمكن من الاتصال بالموردين من لوحة تحكم واحدة، ولديهم أيضًا تطبيق لتسهيل الاتصال.
حيث يضيء Modalyst حقًا هو تكامله عالي التصنيف مع Wix، بنقرة واحدة فقط، ستتمكن من تثبيت تطبيقهم والبدء في البيع لعملائك، ويبدأ السعر مجانًا مع خطة أساسية تتضمن حدًا لمنتج يبلغ 25 منتجًا.
2. Oberlo
هو من مواقع البيع بالعمولة على الانترنت الشهيرة ويقدم Oberlo خدمة إضافية ممتازة تعمل مع متاجر Shopify، يقدم لك دليل Oberlo جميع المنتجات التي تحتاجها، تعرض لك لوحة المعلومات أيضًا عدد مشاهدات الصفحة والمبيعات والتصنيفات النجمية لكل عنصر وبائع.
بمجرد إجراء عملية بيع، ستستخدم Oberlo لطلب شحن العنصر إلى عميلك.
3. SaleHoo
تمنحك العضوية السنوية البالغة 67 دولارًا إمكانية الوصول إلى قاعدة البيانات هذه لتجار الجملة والمتسوقين، يوجد حاليًا أكثر من 8000 مورد على الموقع، ويتم فحصهم جميعًا بواسطة SaleHoo قبل إضافتهم إلى الدليل، هناك فترة تجريبية مجانية مدتها 60 يومًا، وتحصل خدمة العملاء على درجات عالية: 9.6 من 10 مع 300 مراجعة على TrustPilot.
4. Spocket 
يمنحك Spocket تطبيق قاعدة بيانات رائع لعناصر دروبشيبينغ و تسويق منتجات بالعمولة أنها تسمح لك بالفرز حسب البلد وببساطة تحميل المنتجات في متجر Shopify الخاص بك.
إنها تجعل من السهل العثور على سلع الولايات المتحدة والاتحاد الأوروبي التي سيتم شحنها داخل بلدك بدلاً من الصين، مما يقلل من سرعات السفن البطيئة.
الخطة الأساسية (25 منتجًا بأوامر غير محدودة) مجانية، والترقية إلى Pro هي 49 دولارًا شهريًا لـ 250 منتجًا وفواتير ذات علامة تجارية، تفتح خطة Empire منتجات غير محدودة مقابل 99 دولارًا شهريًا، يحتوي التطبيق على 4.5 من أصل 5 نجوم في Shopify متجر التطبيقات.
5. Wholesale2B
تقدم Wholesale2B أكثر من مليون منتج جاهز للشحن، علاوة على ذلك، تسمح لك ببيع المنتجات على:
· موقع ئي باي
· أمازون
· كتب مريم الدخيل لاكاديمية الثراء
· Shopify
· ماجنتو
· Weebly
· BigCommerce
تعامل مع الطلبات بنفسك من خلال أن تصبح بائعًا مسجلاً مع كل مورد، أو ادفع إلى Wholesale2B رسومًا بنسبة 3٪ للتعامل مع ذلك نيابةً عنك.

يبدأ Wholesale2B مجانًا ويتضمن منتجاته البالغ عددها مليون منتج ودعم العملاء وحسابًا مجانيًا مدى الحياة.
6. مصدر الجرد
يعد Inventory Source أداة أتمتة تسمح لك إما بمزامنة منتجات الموردين مع صفحتك (أتمتة المخزون) أو مزامنة تدفق شراء العميل بالكامل بحيث يتم وضع طلباتك تلقائيًا مع المورد الخاص بك (أتمتة كاملة) لكي تتم عملية البيع بالعموله عن طريق النت بسهولة
أتمتة المخزون 99 دولارًا شهريًا والأتمتة الكاملة 150 دولارًا في الشهر، ومع ذلك، فإن الحصول على حساب دليل فقط يسمح لك بمشاهدة جميع موردي دروبشيب ومعاينة خلاصات المنتج مجاني، لا شيء يضاهي ذلك، أليس كذلك؟
الربح من البيع بالعمولة
عند بدء عمل تجاري عبر الإنترنت، فإن أحد العناصر الأساسية هو وجود منتجات للبيع، إذن، كيف تحصل على المنتجات، وأين تجدها، وكيف تعرف ما إذا كانت ستبيعها، وكيف تحصل عليها للعملاء؟
في العالم الواسع لريادة الأعمال عبر الإنترنت، هناك العديد من الإجابات لكل هذه الأسئلة، يمكنك إنشاء منتجاتك الخاصة - ولكن يمكن أن تكون عملية طويلة وتستغرق وقتًا طويلاً أو يمكنك الشراء بكميات كبيرة من الشركة المصنعة ثم شحن المنتجات إلى عملائك أثناء شرائهم، لكن هذا حل مكلف، وعليك المخاطرة باستثمار تلك الأموال في شراء الأسهم، وتخزين المخزون، وعدم وجود مبيعات، وهو ما يمكن أن يكون مزعجًا بشكل خاص إذا كنت تتعامل مع سلع قابلة للتلف إلى عناصر عصرية.
هناك حل يسمح لك بتجنب كل هذه المتاعب وهو يجعل عملية بدء التشغيل بأكملها لمشروعك عبر الإنترنت و تحقيق الربح من التسويق بالعمولة أسهل بكثير، يطلق عليه اسم Drop Shipping، يُعد نشاط التسوق عبر الإنترنت أحد أسرع الطرق وأسهلها وأقلها خطورة لبدء الأعمال التجارية عبر الإنترنت.

ألقِ نظرة على كيفية بدء مشروع Drop Shipping، وكيف يعمل نموذج عمل Drop Shipping، والأشياء الرئيسية التي يجب أن تعرفها قبل الدخول فيه.
يمكن أن يساعدك الجدول أدناه في عملية اتخاذ القرار الخاصة بك، ويقدم نظرة عامة على مزايا وعيوب بدء أعمال الشحن الخاصة بك.
ما هي المنتجات التي يمكن عرضها وشحنها؟
كما هو الحال مع أي عمل تجاري عبر الإنترنت، فأنت تريد أن تكون في سوق "ساخنة" حيث يوجد عدد كبير من الأشخاص المستعدين لشراء المنتجات التي تبيعها، في أفضل سيناريو، يجب أن يتطابق المكان الذي تتخصص فيه أيضًا مع أحد اهتماماتك الشخصية.
إذا كان لديك شغف بسوق معين أو نوع معين من المنتجات تعرضها من خلال البيع بالعمولة نون ، فإن هذا الحماس سيجعل جهودك التسويقية، وبالتالي عملك، أقوى، ليس ذلك فحسب، بل ستستمتع فعلاً بما تفعله مما يجعل عملك أكثر إمتاعًا.
لحسن الحظ، هناك شركات دروبشيبينغ تعمل مع كل سوق ومخصص ونوع من المنتجات، ويشمل ذلك مستلزمات الأطفال وملابس اليوجا والإلكترونيات والملابس والفنون والكتب ومستلزمات التجميل والمكملات الغذائية ومستلزمات المنزل والحديقة والمزيد.
تعتبر منصات التجارة الإلكترونية الكبيرة على الإنترنت مثل Amazon و eBay مكانًا رائعًا للتحقق من المجالات الساخنة، مهما كانت العناصر الموجودة في قوائم أكثر الكتب مبيعًا، فقد يكون هناك ملاءمة كبيرة لأعمال الشحن السريع، ولكن راقب أيضًا الاتجاهات التي تراها على Facebook والشبكات الاجتماعية الأخرى، ابحث أيضًا عن المنتجات الموجودة في الأخبار، واستمع إلى المنتجات التي يتحدث عنها أصدقاؤك وعائلتك. 
خلال موسم العطلات وموسم كرة القدم والعودة إلى المدرسة والأوقات الخاصة الأخرى من العام، يمكن للمنتجات ذات الصلة أن تحقق أداءً جيدًا.
خطأ كبير يرتكبه الكثير من الناس عند بدء أي نوع من الأعمال، بما في ذلك انخفاض الشحن، هو أنهم إذا رأوا أشخاصًا آخرين يقومون بذلك، فإنهم يعتقدون أنه منافس للغاية ولا يمكنهم جني أي أموال فيه، لا شيء يمكن أن يكون أبعد عن الحقيقة، إذا رأيت الكثير من المنافسة، فهذه علامة أكيدة على وجود سوق كبير وصحي ومربح.
الأسئلة الرئيسية للطرح على شريكك المحتمل أو كيف تربح من البيع بالعمولة عن طريق موقع amazon :-
تعد الشراكة مع وكيل الشحن طريقة رائعة لبدء مشروع عبر الإنترنت بأقل قدر من المخاطر، من خلال عدم الاضطرار إلى تخصيص مبالغ نقدية لشراء المنتجات بالجملة، فأنت لا تخاطر بأموالك، لا يتعين عليك تخزين أي مخزون، ولا داعي للقلق بشأن مواكبة شحن المنتجات للعملاء في الوقت المناسب.
لكن هذا لا يعني أنه يجب عليك تسليم هذه العناصر المهمة من عملك إلى أي شخص، قد يؤدي العمل مع شركة شحن سيئة - وهم موجودون هناك - إلى إغراق عملك قبل أن ينطلق.
لا يتعين عليك الخوض في عملية البحث عن شريك محتمل للشحن والتفاوض معه بشكل أعمى، فيما يلي بعض الأسئلة الأساسية التي يمكن أن تساعدك في تحديد ما إذا كانت مناسبة تمامًا لعملك.
بمجرد أن يقدم العميل طلبًا، كم من الوقت سيستغرق معالجته وشحنه خارج منشآته؟ (تذكر أنه يمكنك أيضًا "متجر سري" للتحقق من ذلك أيضًا)
ما هي طرق شحن المنتجات المتوفرة؟ هذا مهم بشكل خاص إذا كانوا موجودين في الخارج ويتم الشحن دوليًا، هل يستخدمون خدمات مثل UPS و FedEx؟ يمكن للعميل بين عشية وضحاها أن يأمر؟ هل يعتمدون على خدمة البريد الأمريكية فقط؟
هذا أمر كبير: هل لديهم نظام تتبع حتى تتمكن أنت و / أو عملاؤك من رؤية حالة كل طلب بسهولة؟ هذا هو أحد أكبر الأشياء التي يريد العملاء أن يكونوا قادرين على القيام بها.
كيف يتعاملون مع قضايا مثل فقدان الشحنات؟ أنت لا تريد أن يشعر العملاء بالإحباط بسبب المشكلات التي لا يمكنك التحكم فيها، وتذكر أنك بصفتك بائعًا، فأنت مسؤول في النهاية عن خدمة العملاء، هل الشحنات المفقودة تكلفك المال؟
هل المنتجات التي يقدمونها لها ضمانات / ضمانات؟ ماذا يحدث إذا كان العميل غير راضٍ عن المنتج - ما هي سياسة الإرجاع؟ هل يضمن الشاحن المسقط المنتج؟ ماذا يحدث إذا فشل المنتج بطريقة ما؟
تأكد من تطابق سياسات Drop shipper مع فلسفة خدمة العملاء الخاصة بك، إذا شعر العميل أنه قد تم استغلاله، فلا يمكنك الإشارة إلى الشاحن المتساقط وإلقاء اللوم عليه، لأنك من باع العميل المنتج.
من المستحسن أيضًا التحقق من المنتديات والمدونات ووسائل التواصل الاجتماعي للحصول على تعليقات حول شركة Drop Shipping من رواد أعمال آخرين عبر الإنترنت، سيتعرض الشاحنون المتراجعون الذين لديهم سمعة سيئة أو لديهم ممارسات تجارية سيئة للانكشاف بسرعة، غالبًا بالتفصيل، حتى تتمكن من تجنبها.


في الختام، تذكر أن تصميم متجر الكتروني للبيع بالعمولة سوف يحتاج إلى شركة برمجة ذات سمعة طيبة وشركاء منتجاتهم عالية الجودة. 

